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Svrha ovog modula je da izvodaCima pruzi tehnike koje ¢e im omoguciti da uloze
trud i fokus u pracenju svoje profesionalne strasti i stvore vrednost za sebe i druge

cak i kada se nose sa neuspesima.
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Gledajte 1 diskutujte

Inspirativan govor Rokija Bilboe svome sinu
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Na kraju ovoga modula bicete u mogucnosti da...

/ Znanje \ / %Veétine \

* navedete uobiCajene » uvidite druStvene koristi « Stvarate motivaciju u
profesionalne od preduzimanja timu slaveci uspehe i
nepovoljne okolnosti i inicijative i stvaranja podstiCucCi inovativne
nacCine za njihovo vrednosti za sebe i nacCine za reSavanje
prevazilazenje. druge izazova.

* prepoznate razliCite » Koristite strategije da
nacCine motivacije za istrajete pred
stvaranje nedacama dok

pokusSavate da

k j k postignete ciljeve. /
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Kljucne ideje

Izazov Motivacija

 lzazov je situacija ili zadatak koji * Motivacija je razlog da se nesto uradi

blokira pojedince i tera ih da testiraju na odredeni nacin, navodeci nekoga da

svoje kompetencije, trud i odluénost da deluje. To je proces koji aktivira ciljno

ih prevazidu. orijentisano ponasanje.

 lzazovi se moraju posmatrati kao  Postoje spoljnje motivacije koje se

priike za promi$ljanje, inoviranje i nalaze izvan pojedinca i ukljucuju

dizajniranje strategija. nagrade ili drustveno priznanje, kao i
unutarnje motivacije koje vode ka lichom
zadovoljstvu.
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Kljucne ideje

Istrajnost

Za razliku od odustajanja, istrajnost je
osobina upornosti u neCemu uprkos
poteskoCama ili kasnjenju u postizanju
uspeha.

Da biste zadrzali upornost, vazno je
imati plan i drzati ga se.

Kreiranje vrednosti

Stvaranje vrednosti je primarni cil]
svakog poslovanja. To ukljuCuje davanje
neCega sto je vredno drugima da biste
dobili nesto drugo sto je vredno vama.
To je ono Sto izvodacCa izdvaja od
konkurencije i donosi jedinstveno
znacenje vasem brendu.
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Koji su najcesci izazovi za
izvodace?
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Neki od
uobicajenih
Izazova za

izvodace su...
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* Nesigurnost
* Nedostatak motivacije

» Odsustvo ciljeva

* Nedostatak preduzimackih vestina — reSavanje problema,

donoSenje odluka, kritiCko misljenje, inovativho misljenje,

finansije, itd.
« Bavljenje promenom
* PrivlaCenje novih gledalaca i zadrzavanje starih
» Odrzavanje profitabilnih programa

» Odrzavanje umetnicke organizacije

Performing Arts Entrepreneurs



Kako izvodacCi mogu da
prevazidu izazove?
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Dizajnirajte strategije

Odvojite vreme da logiCno razmislite: opiSite prepreke sa kojima
se suoCavate i planirajte kako da ih prevazidete. Postavite
srednjorocne ili dugoroCne ciljeve fokusirane na to kako se stvari

How performlng mogu pobolj$ati i razdvojite ih na male korake koje morate
artiStS can preduzeti da biste napredovali ka njima.
overcome Komunicirajte svoju vrednost
Cha"enges PokuSajte da pogodite emocionalno jezgro svoje publike i
saopstite im kako ste vi ili drugi izvodaci uticali i pozitivho

promenili zivot drugih ljudi bilo u vasoj zajednici ili globalno
govoreci. Ovo Ce takode poboljsati vaSe samopouzdanje.
Ispricajte price

PriCe moraju biti osnova interakcije sa vasom publikom. Pomazu

u osmisljavanju sveta koji nas okruzuje, usmeravaju ljude na ono
na Sta Zelimo da obrate paznju i stvaraju emocije.
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Kako izvodaci
mogu da
prevazidu izazove
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Razvijaj svoju zajednicu

|lzvodaci, nastupi i prostori su kljucni za dugoroCni uspeh i
stabilnost. Na primer, razmislite 0 mogucnosti da vodite diskusije
izmedu umetnika i publike nakon programa ili pretvorite svoje
mesto u prostor za okupljanje, pruzajuci lokalnu hranu i pice u
baru. U svetu orijentisanom na tehnologiju moramo da povezemo
ljude i uCinimo da se druze.

Ponudite iskustva

Neka se ljudi oseéaju dobrodoslo i u toploj atmosferi.Morate da stvorite atmosferu
da bi se ljudi osecali ne kao puki ¢lanovi publike, ve¢ kao deo vasih programa. Ovo
Ce ih naterati da Sire vest o vama. Radite ha mogucnostima razli€itih iskustava s
obzirom na karakteristike vase publike.

Performing Arts Entrepreneurs



Budite proaktivni u samomarketingu

Kako IZVOdaCI Morate da izgradite odnos sa svojom publikom. Razmislite o
mogu da naCinima da se predstavite ljudima. Danas su druStveni mediji

. . relevantni za kontinuirano dosezanje i angazovanje publike.
prevaZ|du 1ZaZ0Ve Zapamtite da je potrebno vreme i trud da postanete poznati

javnosti i da postignete svoje ciljeve.
Postanite bolji u prodaji

Cene u izvodackim umetnostima su uvek kontroverzne. Naplatite
postenu cenu za vas program i pronadite nacCine za podsticanje
masovne kupovine i ¢lanstva.
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Istrajnost u izvodackim umetnostima
tokom COVID-19 pandemije

Play it Safe je onlajn platforma za emitovanje koncerata uzivo,
koju je wusred Covid-19 pandemije u Portugalu kreirala
muziCka zajednica Gig Club iizdavaC¢ Omnichord Records.Cilj
platforme je da podstakne ljubitelje muzike da ostanu kod
kuce, smanjujuci Sanse da virus zarazi stanovniStvo. Umetnici
emituju intimne koncerte iz svojih domova preko onlajn radija
Gig Cluba ili u video snimcima na druStvenim mrezama.
Platforma toplo preporuCuje da donirate novac umetnicima za
njihove nastupe ili da kupite njihovu muziku. Druga opcija je da
unapred kupite karte za predstave koje se odrzavaju kada to
dozvoljavaju ograniCenja pandemije, Cime muziCari dobijaju
podrSku tokom pandemije — kada im je to najpotrebnije.
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https://www.playitsafe.pt/
https://www.thegig.club/
https://www.omnichordrecords.com/en/

Istrajnost u izvodaCkim umetnostima
tokom COVID-19 pandemije

« Kojih drugih strategija ste svesni da su izvodaci primenili da
bi zadrzali svoju istrajnost tokom COVID-19?

- Sta je savama? Kako ste zadrzali svoju istrajnost u

izvodacCkim umetnostima tokom pandemije COVID-197 Q%
* A kako ste istrajali u svojoj umetniCkoj karijeri tokomovog W

vremena?

 Istrazite na internetu neke nacionalne i medunarodne
primere najboljin praksi koje umetnici sprovode da bi
istrajali u svojoj karijeri. Predstavite ono Sto ste pronasli

R K-//
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PoboljSano zdravlje

Nakon izlaganja umetnosti, ljudi
imaju smanjen nivo stresa, zbog
manje koncentracije kortizola,
hormona stresa. Kada stvaraju
umetniCka dela, umetnici se osecaju
opustenije i dozivljavaju pozitivhe
emaocije.

Prednosti stvaranja vrednosti kroz umetnost za sebe i druge

Kognitivan razvoj

Gledanje  umetnosti  poboljSava
vestine kritickog misljenja, dok ljudi
pokuSavaju da dekodiraju elemente
koji Cine umetniCko delo. Razvijajuci
umetnicka dela, umetnici
uspostavljaju nove veze izmedu
mozdanih c¢elija, Sto dovodi do veceg

psihiCkog rasta. Koris€enje maste da
prenesu svoje poruke vodi ih ka
boljim vestinama reSavanja
problema.
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Prednosti stvaranja vrednosti kroz umetnost za sebe i druge

Produzena empatija Ekonomski rast

Nakon predstave, ljudi pokazuju Umetnost  doprinosi  lokalnoj i
vecCu drusStvenu toleranciju i empatiju. regionalnoj ekonomiji tako sto stvara
|zlozeni su razliCitim gledistima sto ih radna mesta, razvija talente i vestine,
Cini saosecajnim prema drugima. privlaCi posetioce koji trose, i Cini

mesta privlaChim za zadrzavanje
preduzeca i njihovih poslodavaca.
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Prednosti stvaranja vrednosti kroz umetnost za sebe i druge

Stvaranje socijalnih veza Zadovoljstvo

Umetnost olaksava drustvenu Gledanje ili stvaranje umetnosti

interakciju izmedu svojih stvaralaca i pomaze da se oslobodi dopamin,

izmedu njih i publike Sto favorizuje hemikalija koja se odnosi na ljubav |

koheziju zajednice i smanjenu zadovoljstvo. Dok stvarate umetnost,

drustvenu iskljuCenost i izolaciju. nivoi samopouzdanja se takode
povecavaju.
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Publika dozivljava
inovacije u
izvodackim
umetnostima, prvi
deo: pocCnite sa
empatijom

Otvorena inovacija u

scenskim

umetnostima - primeri

iz savremene plesne i

pozoriSne produkcije

Digitalizacija izvodackih umetnosti —

procena mogucnosti, pitanja i izazova

OPEN INNOVATION IN THE PERFORMING ARTS:
EXAMPLES FROM CONTEMPORARY DANCE AND
THEATRE PRODUCTION

JULIANNA FALUDF
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ABSTRACT Scholarly work about open innovation examines the different
components of opening up the innovation process of firms, where the most
important feature is sourcing in knowledge. In this paper | examine the
implications of adapting an open innovation frame to a field in which it
has not been investigated before: the performing arts (contemporary dance
and theatre). [ draw on case studies and demonstrate that open innovation
strategies are viable for use in artistic production. Independent companies
purposefully mine external knowledge in production and commercialize
on the spillovers of their body of knowledge, putting themselves in the
category of firms who are adopting and adapting to open innovation.

CARYQO

Digita
Inna%atio ::ts rmi
Counci ' .

DIGITIZING THE PERFORMING ARTS

An Assessment of Opportunities, Issues and Challenges

Performing Arts Entrepreneurs


https://capacoa.ca/documents/services/digital/Digital_Innovation_Assessment.pdf
http://cjssp.uni-corvinus.hu/index.php/cjssp/article/view/129
https://medium.com/swlh/audience-experience-innovation-in-the-performing-arts-part-1-start-with-empathy-e04f3b5ced4a

1 —Identifikujte
svoje izazove

ZapisSite izazove kroz
koje prolazite vi i vasSi
saradnici dok nastavljate
Svoju karijeru u
izvodacCkoj umetnosti.

2 — Nadite nacine
da kreirate

Koriste¢i  kompetencije
koje ste stekli tokom
modula, kao 1 svoju
kreativnost, opiSite neke
moguce nacCine da se
uhvatite u koStac sa
izazovima koje  ste
identifikovali u koraku 1,
a koji mogu doneti
vrednost za vas i vasu
publiku.

3 — Postavite
ciljeve

Uzimajuci u obzir
rezultate koraka 1 i 2,
postavite ciljeve koji su
PAMETNI:specificni,
merljivi,dostizni,
relevantni | vremenski
ograniCeni.Navedite
korake koje treba slediti
da biste postigli svaki
cil, odredite prioritetne
zadatke |1  napravite
raspored za njih.
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