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y
N » Objetivo

El objeti’de ﬁe maodulo es sefalar a los artistas la forma de financiacién de los
proyectos. Este Mddulo también quiere explicar mas sobre las ideas de recaudacion de
fondos, la importancia de desarrollar estrategias de recaudacion de fondos y la
planificacion para completar los proyectos y cumplir su misidn y objetivos.
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Como ser un mejor recaudador de fondos por Kara Logan Berlin
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https://www.youtube.com/watch?v=SUvoBzjZv7E

Al final de este mdodulo, debera ser capaz de...

* Formas de financiacion
del proyecto

* Definicién del contenido
del plan financiero

 Formas de financiacién
de los recursos
financieros - creacién del
presupuesto

e Conocimiento de la

\ normativa legislativa

Co-funded by the
Erasmus+ Programme
of the European Union

/ Conocimientos\

>

 Capacidad de analisis y
calculo

* Capacidad de liderazgo
 Habilidades de escritura

* Distinguir entre ingresos
y gastos

* Precision, concentracion

Responsabilidad y

/% Habilidades \

k disciplina /

» 4

Actitudes

Los patrocinadores dan
fondos a los dirigentes

S6lo se gana dinero si la
produccion teatral es
buena

Venderas un espectaculo
que sea amado por el
publico y no por los
criticos

Nunca rebajes tus
criterios
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Financiacion ,

Donacion 4

La donacion es uniregalo page-proporcionar
apoyo financiero al teatro sin ninguna

solicitud de servﬁ ‘

Subvenciones
Presentarse con una idea de proyecto a las

convocatorias abiertas de las fundaciones.

Financiacion colectiva

es una forma de recaudar dinero para una
persona u organizacion mediante la recogida de
donaciones a través de un gran nimero de
personas.
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Patrocinio

El patrocinio significa dar recursos
financieros a la organizacién y pedir una
determinada compensacion.

Recaudacion de fondos

Las organizaciones culturales también
organizan veladas de donantes para que el
sector empresarial promocione sus
productos y les conceda subvenciones.
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éQué estrategias aplicaria para
financiar su proyecto?
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Proceso de recaudacion de fondos

El proceso de recaudacion de fondos o
fundraising es el proceso de busqueday
recogida de contribuciopes financieras
voluntarias mediante la participacion de
particulares, empresas, fundaciones
benéficas o agencias gubernamentales.

Aungue la recauﬁén fondos suele
referirse a los esfuerzos por reunir
dinero para organizaciones sin animo de
lucro, a veces se utiliza para referirse a la
identificacion y solicitud de inversores u
otras fuentes de capital para empresas
con animo de lucro.

Es importante encontrar el mayor
numero posible de patrocinadores y
apoyos en dinero o en especie.
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Recaudacion de fondos tradicional

Tradicionalmente, la recauglacién de
fondos ha consistido sobre‘todo en
pedir donaciones a través de la
recaudacion de fondos cara a cara, como
llamar a la puerta. Sin embargo, en los
ultimos anos han surgido nuevas
formas, como la recaudaciéon de fondos
en linea o una version reformada de |la
recaudacion de fondos de base.

Para los patrocinadores es importante
ser aceptados socialmente y esa es una
de las razones por.las que entran en el
teatro.

4
EnJos»OItimos diez.anos, los bancos han
\|
invertido fondos y se han convertido en
patrocinadores de la temporada teatral.
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e Las organizaciones con mas éxito en la recaudaciéon de fondos han
creado una poderosa asociacion de recaudacion de fondos entre la
junta directiva, el ejecutivo y el equipo de recaudacion de fondos.

* Las juntas directivas, como grupo, depeln entender y ayudar a

‘ informar sobre las estrategias de desarrollo de recursos y supervisar
|deaS de el progreso de los planes. de desarrollo de fondos. A nlv‘el |n<.:I|V|du.aI,
_ _ . " cada miembro del consejo deberia hacer una contribucion financiera
f| Nanciacion > personalmente significativa en apoyo del trabajo de la organizacion y
" ‘ servir como embajador de los esfuerzos de la organizacién
participando activamente como voluntario en los esfuerzos de

recaudacion de fondos.

* Conectar con instituciones, empresarios o fundaciones rentables
(grupos de interés, sector empresarial, lideres de comunidades
Iocales ayuntamientos, ministerios, embajadas)

 Buen plan de promocidn
 Busquedade fu‘ndaciones que apoyen la idea del proyecto

* Solicitud de subvenciones
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Creacion del plan financiero

Establecer el presupuesto real y una buena asignacion de fondos. El
plan financiero es un conjunto de todos los€@stes y gastos de un

4 proyecto.

Ideas de‘ > Patrocinio

. . ., Encontrar un patrocinador reforzara tus contactos y tu capacidad de
f| nanCIaCIOW‘ ‘ comunicacion.
Recaudacion de fondos

Las veladas con donantes te permitiran promocionar tu proyecto.

Normativa legislativa
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Stephen Stacey Director de Medios Sociales de Wootton
George Consulting

La influencia de la cultura organizativa en la recaudacién de fondos es una cuestion de la
gue rara vez se habla en nuestro sector, pero en estos tiempos dificiles puede marcar la
diferencia entre el éxito y el fracaso. Tanto si recauda fondos en una organizacién
benéfica nacional como en un hospital o en una pequena organizacion benéfica local, la
cultura en la que opere determinara en ggan medida lo que pueda conseguir. En otras
palabras, su éxito como recaudador de fondos se definird en parte por la forma en que la
cultura trabaje a su favor o enw:ontra.

éQué determina la cultura de la captaciéon de fondos?

Esta relacionado con aspectos co a edad y el tamafo de la organizacion; la
antigliedad de la captacion de fondos; e&atus de la captacion de fondos dentro de la
organizacion (por ejemplo, si se valora o se tolera); el grado de "apropiacion" de la
captacion de fondos por parte de otras funciones; los procesos internos de toma de
decisiones (por ejemplo, burocraticos y lentos frente a rapidos y agiles); la implicacion o
no de los altos cargos; si los administradores entienden o no la capt‘aciép de fondos; las
actitudes ante el riesgo y la innovacion; el equilibrio entre la capacitacion y el control del
personal de captacidn de fondos; la voluntad de invertir en el futuro (o no); si la
captacion de fondos esta representada en la alta direccidon o no.

https://www.wgconsulting.co.uk/news/developing-a-fundraising-
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https://www.wgconsulting.co.uk/news/developing-a-fundraising-culture/#:%7E:text=So%20what%20is%20it%20that%20determines%20the%20fundraising,organisation%20How%20long%20fundraising%20has%20been%20carried%20out

Mas informacion

. AN, . . .
Eleve su organizacion al siguiente nivel

Recaudacién de fondos.
Idea de evento para una
organizacién sin animo

de lucro - Salsa - Lab

‘ Revision de Fundrise 2021

Recaudacion de fondos
para ONG

SmartEngagement Technology

Asingle platform to help you optimize fundraising, elevate outreach,
mobilize advocates, and change the world!

’Strateglc
plannmg
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https://www.fundrising.us/
https://www.nerdwallet.com/reviews/investing/brokers/fundrise
https://www2.fundsforngos.org/featured/5-steps-fundraising-success-small-grassroots-ngos/
https://www.salsalabs.com/smartengagement
https://www.salsalabs.com/smartengagement
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Paso 1

Haz una lista de los gastos
de una obra de teatro.

Determina el importe de
los honorarios del equipo
de autores.

Determina el coste de la
confeccion del vestuario, la
escenografia y el alquiler
del espacio y todos los
costes necesarios para tu
produccion.
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Plan de accion

Paso 2

Determina cuanto dinero
necesitas para el proyecto.

Determina de nuevo los
recursos para cada elemento
del proyecto.

Paso 3

Haz una lista de todas las
fuentes de financiacion.

Haz una lista de los fondos
potencialmente obtenidos.

Considera si tu proyecto es
realista y factible.
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https://www.kickstarter.com/
https://donately.com/?msclkid=5179b31cf8e61b20f8f1d26e036681eb
https://www.wgconsulting.co.uk/news/developing-a-fundraising-culture

o ;

<)

MINDSHIFT

Talent Advisory

:in = 'Ir' !!:ii
1IN= o

DahTeat
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El apoyo de la Comisién Europea a la elaboracion de esta publicacién no constituye una
aprobacién de su contenido, que refleja Unicamente la opinién de los autores, y la Comisién no se
hace responsable del uso que pueda hacerse de la informacion contenida en ella.
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